青 年 創 業 計 畫 書

 甲表(申請人基本資料              

 (一般青年     (更生青年     (身心障礙青年     (原住民青年      (創新育成中心青年

	總 編 號
	
	行 業 編 號
	
	貼
相
片
處

	銀行編號
	
	電腦識別號碼
	
	

	申請人姓名
	徐
	 性    別
	
	

	出生年月日
	 1970年
	  聯絡電話
	
	

	
	
	  e-mail
	
	

	 國民身分證
 統一編號
	
	 手    機
	
	

	
	
	 傳    真
	
	

	戶籍地址
	

	聯絡地址
	 

	學
歷
	學校或相當學歷資格名稱（全銜）
	 系（科）所
	 畢   業  時  間

	
	中國文化大學
	新聞傳播系
	

	
	
	
	      年      月

	職業訓練
	職業訓練機構名稱
	職      類
	  開  訓  日  期
	結   訓  日  期

	
	華康電腦設計專業訓練所
	電腦美術設計
	  84 年   06   月
	84 年  10 月

	
	
	
	    年      月
	    年      月

	 經   歷
	服  務  處  所  名  稱
	職      稱
	到  職  日  期
	 離   職  日  期

	
	香港商永久產品股份有限公司台灣分公司
	美術設計
	  88年   04 月
	   92   年   05 月

	
	
	
	      年      月
	      年      月

	
	
	
	      年      月
	      年      月

	婚姻
	  (已婚 (未婚
	配偶姓名
	
	國民身分證

統一編號
	

	申請貸款金額

  （大寫）  
	  無擔保貸款   新台幣壹佰萬    元
	 合計      新台幣壹佰萬元

	
	  擔保貸款                     元
	


1.本計畫書務請親自覈實填寫，如有不實，自負法律責任。

2.申請人對貸款申辦手續如有疑義，請直接向青輔會及各縣市創業輔導網洽詢，不收取任何費用，萬勿委
  託他人代辦，以免徒遭錢財損失。

3.創業計畫書經青輔會審查符合規定者，即推介承辦銀行辦理核貸手續；須經承辦銀行完成徵信作業程序
，審核合格後，始行貸放撥款。

4.申請人同意將本計畫書紅框欄內資料由青輔會以電腦儲存，作為創業輔導聯繫之用。

                             申請人簽章：
青 年 創 業 計 畫 書
乙表(創辦事業資料 

自願加盟事業： (是  (否       加盟總部名稱：
	  一、創辦事業名稱（全銜）
	○○○有限公司

                   

	  二、經 營 型 態
	 (股份有限公司       (有限公司       (合夥      (獨資  

	三

、

事

業

地

址
	公    司

營業場所
	台北市大安區和平東路三段

店面：台北市信義區光復南路
	 電

話
	

	
	工    廠
	
	
	（   ）

	
	農    業

設置地點
	
	
	（   ）

	  四、主要產品
 （或業務）名稱
	各式廣告與印刷品之設計與印製；影像處理；網頁設計；程式設計

	
	

	  五、現有員工人數
	 大專以上
	男
	    04人
	女
	  01人
	合
計
	    05    人

	
	 高中職以下
	男
	    0 人
	女
	  0 人
	
	

	六、現有生財器具或生產設備
	名                  稱
	數   量
	名                   稱
	數    量

	
	WINDOWS個人電腦工作站
	3台
	專業彩色掃描器
	2台

	
	WINDOWS個人筆記型電腦
	1台
	專業彩色印表機
	2台

	
	MAC專業電腦工作站
	1台
	MO光碟儲存機
	2台

	
	傳真機
	2台
	電腦高速燒錄器
	5台

	
	多線轉接電話總機系統
	1套
	其他必備生財器具
	數十項

	
	生財器具或生產設備名稱
	數   量
	單           價
	總            價

	七

、
貸
款
主
要
具
體
用

途
	網路伺服器
	1台
	150,000元
	150,000元

	
	電子系統防火牆
	1台
	180,000元
	180,000元

	
	WINDOWS SERVER軟體
	1套
	56,000元
	56,000元

	
	電腦平面美術及排版作業軟體
	2套
	120,000元
	240,000元

	
	電腦網頁設計作業軟體
	2套
	52,000元
	104,000元

	
	其他必備生財器具
	數十項
	150,000元
	150,000元

	
	小             計
	880,000元

	
	週      轉     金
	120,000元
	 佔貸款用途比率 12 ％        

	
	合              計
	                       1,000,000元

	 八、預 估 第 一 年 營 業 收 入
	6,000,000元                                             

	九、預估第一年損益：（算法如下）

 （一）營業收入6,000,000元－營業成本 3,500,000元 ＝營業毛利 2,500,000 元

 （二）營業毛利2,500,000元－管銷費用 2,040,000元 ＝營業淨利  460,000 元

 （三）營業淨利460,000 元＋營業外收入    0  元－  營業外支出30,000元

 ＝本期損益 430,000 元

	    十、

申請貸款銀行
 
	 (台灣銀行                       分行        (合作金庫銀行              （部）分行
台北銀行                 （部）分行       ((台灣中小企業銀行   東台北（部）分行
 (高雄銀行            （處部）分行      (台北國際商業銀行          （部）分行

	  十一、 創 業 經 營 計 畫

	第一、經營現況：

【○○○影像有限公司】之成立，係著眼於未來國內廣大的行銷市場，免除在現今傳統印刷與設計業，仍多利用人力密集，輕忽現代數位化技術的諸多弊端；期能以更新的技術、輔以數位的行銷模式與通路，利用網際網路與電腦工具之運用，創造目標市場﹝Target Market﹞ 之消費滿意度，以及帶動顧客公司行銷績效成長之功。

目前，【○○○影像有限公司】所提供的服務項目等說明，其包括有：

1. 各式印刷品之製作與廣告設計：從印前製作的分色、掃描、電腦製版、紙張選定處理到印後加工、上光、裝訂乃至於成品等一貫數位化印製服務。輔以擅長的全電腦數位廣告設計

2. 電子資訊服務、資訊軟體代理與販售：以提供國內廣大的公司、企業，其於各式文宣與行銷活動中所需相關的軟體與工具。【○○影像有限公司】對國內未來之電子商務市場前景看好，除將陸續成立線上購物商城，以及為各式客戶製作專屬之網站外，同時將已開發成熟之程式，加以商品化，行銷諸於市場中，以滿足客戶之需求。

【○○○影像有限公司】之特點與特點及現有客源說明為：

擁有並強調的特點，在於提供一貫的設計印刷與網站製作服務，顧客可以在此獲得相關各式服務的消費滿足，而設於一樓店舖的實體通路，增加消費者的通路接觸機率，以及往來溝通的便利性，此實體店舖的定位，係盼能成為公司行號製作公司用各式文宣，以及一般民眾，有諸如喜帖、個性化卡片、Ｔ恤、馬克杯等商品製作時，可輕易解決其需求的印刷便利店。

而擁有無遠弗屆特性的專屬網站，則是提供距離較遠，或是受到時間限制的客戶，另一個雙向製作溝通的媒介。可以跟遠在台灣最南端的屏東，乃至於美國或大陸的客戶，進行相關的製作工作，一切均透過網站的功能，便可以將其委託的工作，放心的交給本公司，並在幾天後順利取得成品。

因此，【○○影像有限公司】的服務對象，包括了公司與一般民眾．不論其需求與數量，均為本公司的廣大客層。

第二、市場分析：

的目標市場

觀諸國內各型企業，工廠，進出口貿易商，組織與機構等（以下均統稱為公司行號），均對各式的平面文宣以及擁有專屬電子化網站，有不可或缺的需求。就上述的各式的平面文宣而言：公司行號之商業行為中，從人員必備之名片，代表公司的型錄與簡介，企業對內與對外的刊物，介紹產品的文宣及包裝盒，行銷活動所需的廣告，醒目的大型戶外海報，店頭的ＰＯＰ於手提袋．．．等，均為其所屬的範疇。

而在電子化網站方面，從簡單的公司形象介紹網站，線上電子商務型網站，推廣至公司內部應用軟體（ＡＰ），以及ＥＲＰ及ＣＲＭ．．．等。均為本公司可提供先進數位化行銷工具服務的廣大目標市場。由於，可滿足公司行號一次購足的便利性，所以在服務供應者的利基點上，擁有相當的市場優勢；同時，因為採用了更新的生產與服務技術，連帶使得生產成本下降許多，當將其反應成為更低廉合理的售價時，公司行號的接受度，勢必更較以往增加。而市場佔有率與獲利空間，也自然隨之增加。

如何擴大客源與銷售方式的說明如下：

基於公司業務的維繫與擴充，本公司的策略方針，可以下列方式作為說明：

1. 以企業２０／８０的黃金比例來看，公司百分之八十的收益來自於百分之二十的重要客戶；而開發一個新客戶相當要花費百分之八十的努力與投資，也要遠比維繫一個舊客戶相對花費百分之二十的成本為高。因此，本公司業務營運首項要素，便在於確實將既有客戶之顧客滿意度（ＣＳ）提高，使老客戶能持續進行消費。而針對此，我們將提供定期與不定期的既有客戶優惠以及促銷（ＳＰ）回饋。

2. 拓展市場相當於積極的開源，以實際的新生有效業務量，帶動公司組織的成長，與業績的長揚。針對此點，可以行銷４Ｐ法則說明如下：

1、 產品（ＰＲＯＤＵＣＴ）提升：於開業之初，以提供公司行號各式平面文宣、印刷以及網站建置為兩大主要的服務項目。因此，公司本身須先對於設計與美感的要求、製作時程的掌控、簡化本身製作的繁冗贅障、各式新製作技術的不斷精進與提升以致於銷售服務產品的品質完善，是最起碼的要素。否則，就算擁有再低的價格，再美的包裝手法，亦無法給予客戶完整的消費過程，消費前與消費後反而有大的落差，反易產生受欺騙之不良印象，未來也不可能再進行相關消費行為。
以平面設計印刷品為例，不論是設計期間的準確表達與溝通，務使雙方均能對原本抽象的設計內容，化為具體且可行的設計作品，到了印刷階段，對於分色的品質，紙張的塗佈特性與磅數，裁切的精確及至運送過程的時間掌控等，都是設計印刷類產品一貫化服務中，須注意的細節；至於網站建置方面，則力求在驗收前，網站設計風格美觀，且能增加瀏覽者使用中之趣味與便利性。程式資料庫端，也能以百分之百的正確操作，作為必要標準。同時對於駭客的入侵防護，資料的備份，同時段多人線上存取的支應．．．等細節，也能夠完整的顧及，務使本公司的產品，均擁有高於市場標準的品質，以便吸引更多的客戶選定消費。

2、 通路（ＰＬＡＣＥ）廣佈：在以往的行銷模式中，通路似乎便僅代表了實體店面一項，然而除了上述的傳統通路外，另將全新的設計印刷網站，作為與廣大消費客層接觸的媒體與製作通路。該網站通路將不限時空的提供消費者一個認識本公司的電子平台；同時，在網站中，提供豐富的印刷與設計相關知識，以利於與客戶的製作溝通，以及資訊的獲得。
而印刷檔案上傳專區，則開放客戶在輸入正確的帳號及密碼後，可逕行將要印刷的檔案，第一時間傳送予本公司，加快製作的時間以及雙方成本的節省。此些皆為對於新通路的運用。

3、 價格（ＰＲＩＣＥ）優惠：本公司雖不採取價格破壞的方式切入市場，但因為製作的過程已較以往簡化與數位化，實際的生產成本亦隨之降低，而在人員管銷方面，也因為採取精兵政策，公司初期之人員均有完全之共識與技能，每個人均將以更多的精力與時間投入工作上，且充分發揮己身的專長，故於人力成本亦隨之降低。
以現今國內大型量販店之價格策略可看出，消費者絕對將價格之高低，作為選購的重要參考因素．本公司有能力可因應貨比三家的客戶，但在價格定位上，則是先以產品的可靠品質為基礎，再進而提供較傳統相同產品，更為低廉的定價策略，以滿足有預算考量的客戶群。

4、 促銷（ＰＲＯＭＯＴＩＯＮ）加強：所憑藉的不僅僅是專責的業務人員，除了人員銷售（ＳＰ）外，更有針對不同主題的各式促銷廣告，電子報直效行銷開發，策略聯盟聯合促銷，經銷商佣金制度，網站廣告連結放置曝光，鄰近目標客群廣告派報，資料庫優惠促銷信函寄送．．．等多種促銷方式。
此些皆為完整行銷模式的各項要點，進而串聯上述之其他要素後，構成一個強力有效的行銷行為．當然我們謹記得，只提供客戶效的產品與服務，勿以自己的主觀角度強迫將不適合的冗物，塞到客戶手中，而各項行銷的行為目的，乃在於讓消費者接觸最適合他們的產品。

競銷優勢的說明為：

諸如國內許多產業般，對於提供公司行號各式文宣印刷，以及網站建置的相關服務，整個進步的腳步相當緩慢，在國外，如ＫＩＮＫＯ＇Ｓ、ＳＩＲ　ＳＰＥＥＤＹ等專業印刷便利店，均以更快的製作速度，更多樣的服務與產品以及更專業的品質，成為公司行號於文宣印刷製作時，易於找到的服務提供者，而這些開在不同商圈中的印刷便利店，以提供專業可靠品質的相關產品，而穩健的發展著。

反觀國內，則尚未見到一家真正相近的製作公司．我們的成員均有著豐富的相關經驗，並實地至鄰國考察相關產業情形，經慎重考量與充足準備後，決定將第一流的數位影像服務，提供給國內的廣大消費者。

本公司的員工，其學歷為一名五專、三名大學，以及一名研究所畢業，專精於市場行銷，文稿撰寫與編採，電腦數位影像製作，刊物與廣告設計，電腦網路的使用與開發，網頁資料庫的程式撰寫．．．等。。可說是一次能滿足一家公司所有的行銷需求。同時，以更高的品質與更低廉的價格提供給消費者，期能成為國內公司行號有此需求時，極佳的選擇對象。

對於市場潛力及未來展望的描述：

國內每年的印刷產值約40億元，然而這麼大的市場，卻無法有任何一家相關的業者，成為市場的品牌領導者，消費者在尋找配合廠商時，常傷足了腦筋。當吾人在喝可樂時，在吃披薩時，或是吃漢堡時，都能很直覺的想到固定的知名品牌，但是這個情況在文宣印刷品以及網站建置的市場中，卻遲遲未見上述的情形。

在未來幾年中，公司行號對行銷工具的需求勢必愈加廣增，刊物的製作速度再要求，以及客製化少量多樣的書籍，乃至於電子書的普及，都是可以預見的，本公司以提供滿足未來市場需求的標準，切入目前國內市場，相信在經過比較後，客戶會發現【○○影像有限公司】真的是一家不一樣的市場尖兵，有任何行銷宣傳工具要製作時，最快想到的便是【○○影像有限公司】，而【○○影像有限公司】也最快的達成每位客戶所交付的工作。

第三、償貸計畫：

預估民國九十二年九月至九十三年九月

扣除進貨成本之銷貨利潤　　NTD：2,500,000

年薪資費用　　NTD：1,100,000

年房租費用　　NTD：420,000

年水電費用　　NTD：36,000

年電信費用　　NTD：40,000

年網路費用　　NTD：24,000

年交通費用　　NTD：60,000

年雜購費用　　NTD：72,000

年折舊費用    NTD：293,333

年費用總計　　NTD：2,045,333

利息費用      NTD：30,000

預估第一年淨利　　　NTD：424,667

預估民國九十三年九月至九十四年九月公司業績較去年同期成長35%，以營業收益償還貸款，實無問題。


   （本表如不敷使用，請自行貼頁）
	         十 二 、  全    部    股    東  （合  夥  人）  名    冊

	姓         名
	擔任職務
	年 齡
	學歷程度
	登記出資額
	青創貸款額
	蓋 章

（正本）

	
	
	
	
	（元）
	（元）
	

	○○○
	負  責 人
	32
	大學
	新台幣壹佰萬
	新台幣壹佰萬
	

	 十 三、 申 請 人（等）登 記 出 資 總 額
	          新台幣壹佰萬元

	 十 四、 股  東  登  記  出  資  總  額
	          新台幣壹佰萬元

	    十 五、

   申請青創
   貸款總額

   （大寫）
	無擔保貸款
	   新台幣壹佰萬元
	 擔 保 貸 款
	                   元

	
	合  計
	   新台幣壹佰萬元
	 共同申請貸款

  總  人  數
	                  人

	    十 六、     

本計畫資金總額

   （大寫）
	新台幣貳佰萬元
	 申請日期：民國  92  年  07  月  20  日  

	
	
	 本會受理

 申請日期：民國      年     月     日


蓋章請用正本
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